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Strandbacka medical

Hemsida: https://strandbackamedical.com/

Problem

Varden brottas varlden 6ver med effektivitetsbekymmer, langa vantetider, 6kad
resursanvandning och 6kade kostnader. En stor del av bekymren beror pa éveranvandning
av dyra undersokningar och atgarder samt att vi inte i tid kan avgéra vem som behdver hjalp
med vad. 24 miljoner patienter soker varje ar vard pa akutmottagningar pa grund av
buksmarta i Europa och USA, det motsvarar ca 10 % av alla patienter pa akutmottagningen.

En tredjedel av dessa patienter behdver dock inte avancerad akut sjukvard men de
genomgar samma tester och undersdkningar — CT, Ultraljud, provtagning — precis som de
patienter som ar kritiskt sjuka. Besoket pa akuten tar hela dagen och kostar enorma summor
pengar och resurser, allt for att veta om patienten verkligen behdver akut sjukvard eller inte.

Loésning

PERIsign kan tidigt i akutflodet, redan i triagen, avgora om patienterna behover akut
sjukvard for sin magsmarta eller kan foljas upp via sin vardcentral. Med PERIsign mater vi
ofrivilligt muskelférsvar i bukvaggen som ar ett tecken pa en akut kritisk handelse i magen,
sa som blindtarmsinflammation, brustet magsar eller liknande. Doktorn far ett objektivt
resultat efter bara nagra minuter och kan darefter avgéra om patienten behéver genomga
akuta undersokningar och avancerad vard eller kan foljas upp pa sin vardcentral. PERIsign
har samma anvandningsomrade for akut buksmarta sa som EKG har for brostsmarta.

Affarsmodell

PERIsign bestar av en huvudenhet med avancerad signalbehandling och sensorer. Denna
sdljs eller leasas ut till sjukhusen. For varje patient som undersdks anvands sedan specifika
engangselektroder som saljs med mer an 80% marginal. Engangselektroderna star for dver
90 % av omsattningen. | framtiden ser vi ocksa ytterligare intéktsstrommar sa som insamlad
data, telemedicin och &vriga applikationer tillsammans med Al etc.

Marknad

Marknaden fér PERIsign ar mycket stor, bara for akutmottagningarna i USA och Europa
finns det potential for forsaljning av engangsmaterial till akutmottagningarna pa ca 2
miljarder euro per ar. Darutover finns det ett mycket stort behov vid vardcentraler, kirurgiska
vardavdelningar etc.

Vi raknar med att penetrera 1.5% av den europeiska marknaden efter 3 ar av forsaljning, det
motsvarar 30 sjukhus och en aterkommande forsaljning pa ca 6 miljoner euro per ar.
Tillvaxtmojligheterna ar darefter mycket stora. Marknadsintroduktion planeras forst i Sverige
och Norge for att fortsatta till Tyskland och UK. Darefter 6vriga Europa och USA.


https://strandbackamedical.com/

FoFill

Hemsida: https://www.fofill.se/

Problem

Dagens halsomedvetna konsumenter har svart att hitta bekvama maltidsldsningar som
balanserar halsa, smak och bekvamlighet. Utbudet av fardigmat ar ofta fyllt med onddigt
tillsatt socker, héga kalorier och lagt proteininnehall, vilket inte méter de krav som dagens
aktiva livsstilar och halsotrend efterfragar.

Losning

FoFill erbjuder ett sortiment av functional foods som inkluderar proteinrika och kalorisnala
produkter utan tillsatt socker. Vara produkter finns tillgangliga bade i butik och online for att
maximera tillgangligheten. Vart sortiment stracker sig 6éver maltider som frukost, mellanmal,
lunch och snart &ven middag och dryck. Visionen for FoFill &r att kunna erbjuda alla dagens
maltider pa ett halsosamt och bekvamligt satt.

Affarsmodell

FoFill genererar intakter genom en hybridmodell av B2B- och B2C-férsaljning. B2B
inkluderar samarbeten med stora dagligvarukedjor sasom ICA och Coop, samt partnerskap
med foretag som Convini och Gymgrossisten. B2C-férsaljningen sker via var egen
webbshop dar kunder aven erbjuds prenumerationstjanster. Vi nar framst ut till kunderna
genom digital marknadsféring som Meta och Google annonser men dven genom influencer
marketing.

Marknad

Marknaden for functional foods vaxer snabbt, driven av en 6kad efterfragan pa halsosamma
och bekvama maltidsalternativ. Var malgrupp bestar av halsomedvetna individer som
prioriterar tid och bekvamlighet utan att kompromissa med naring. Sverige ar var primara
marknad, men vi har ambitioner att expandera internationellt i framtiden.


https://www.fofill.se/

AutoCRM

Hemsida: https://www.autocrm.se/

Problem

Fordonshandlare anvander idag ofta flera olika system fér att hantera sina dagliga uppgifter,
eftersom de befintliga tjansterna saknar de funktioner som behdvs i ett och samma system.
Dessa system ar dessutom ofta svaranvanda, onddigt komplicerade och erbjuder begransad
insyn i viktiga nyckeltal, som lagervarde eller manadskostnader baserade pa anvandning av
tjanstens funktioner. Det blir dyrare samt skapar en mer komplicerad vardag.

Losning

autoCRM l6ser dessa problem for fordonshandlaren genom att skapa ett allt-i-ett system dar
man som fordonshandlare kan hantera alla sina dagliga uppgifter. Det ar enkelt att lara sig,
anvanda och komma at sina nyckeltal.

Genom att anvanda autoCRM sparar vara kunder tid och pengar som kan anvandas pa
andra satt i verksamheten.

Affarsmodell

autoCRM erbjuder ett saljstddssystem for fordonshandlare, dar intdkter genereras via
provisioner pa finansiering, forsakring och kringtjanster. Systemet ar gratis for handlare som
nar forsaljningsmal, annars tillkommer en lag manadsavgift. Den flexibla modellen mojliggor
skalbarhet och héga marginaler samt marknadens absolut lagsta manadskostnad for
kunden.

Marknad

| Sverige finns det omkring 1 100 oberoende fordonshandlare som verkar pa en vaxande
begagnatmarknad. Medianpriset pa en begagnad bil ligger pa 180 000 kronor och i
genomsnitt saljer en handlare 20 bilar i manaden, dar 60% av koépen finansieras med lan.
Under 2023 minskade intresset for nya bilar till 21%, medan 56% av kdparna istallet valde
begagnade bilar. Denna trend fortsatter 2024, med en tillvaxt pa +9% for
begagnatmarknaden, samtidigt som férsaljningen av nya bilar minskar med -17%.
Marknaden for lanefinansiering ar stor, dar den méjliga lanevolymen genom 300 handlare
uppskattas till 10 miljarder kronor (SOM). Det ger en mdjlighet att generera provisioner pa
upp till ca 300 miljoner kronor om denna potential utnyttjas fullt ut.


https://www.autocrm.se/

Radar Reticence

Hemsida: https://lead.se/radar-reticence-sakrar-framtidens-autonoma-fordon/

Problem

| trafiken fardas miljontals med bilar varje dag och tva tydliga trender inom bilbranschen ar
att vi gar mot mer autonoma- och sakra bilar. For att mojliggdra det sa sitter sensorer for att
halla koll pa omgivningen. Radar ar en robust sensor i olika vaderférhallanden och ljus, och
ar bra pa att kartlagga foremal och dess hastighet i omgivning till bilen, vilket ar avgérande
for att exempelvis utlésa nédbroms. En utmaning med radar ar att radarsignalerna endast far
sandas pa begransade frekvensband. Nar manga radarenheter befinner sig inom samma
omrade sa borjar de stdra ut varandra och darmed slutar sékerhetsfunktionerna att fungera.
Det har problemet kallas interferens och uppstar redan vid 10 radarenheter inom en radie av
250m. Dagens bilar har 5 radar, problemet ar stort och det finns ingen fungerande I6sning pa
marknaden.

Loésning

Radar Reticence utvecklar en ny signalbehandling for radar, baserad pa patenterad
forskning fran Hégskolan i Halmstad. Det nya sattet att sdnda ut och Iasa av radarsignalerna
pa maojliggor éver 1000 radarenheter i narhet till varandra utan att de stérs. Den har tekniken
ar en mojliggorare och férutsattning for att uppna sakrare och mer autonoma fordon.

Affarsmodell

Radar Reticence utvecklar signalbehandling och mjukvara, och tillsammans med
chiptillverkare ta fram en radar-ASIC som passar. Produkten saljs inte direkt till bilindustrin
utan till deras leverantorer.

Marknad

Bilindustrin ar stor och global. | och med trenderna: autonoma fordon och sakra fordon, da
drivs utvecklingen mot fler och sékrare sensorer. Det gor att aven om automotive-radar
marknaden redan idag ar stor sa férvantas den femdubblas de narmsta 10 aren. Den har
tekniken har aven potential inom andra marknader som militart, position och kommunikation.
Daremot ar storst fokus inom bil-radar i och med det stora intresset som aktorer pa
marknaden visat for tekniken.


https://lead.se/radar-reticence-sakrar-framtidens-autonoma-fordon/

Iconsof

Hemsida: htips://www.iconsof.se/
Hemsida produkt: https://sv.thecards.eu/

Problem

Underleverantérer inom fordons- och tillverkningsindustrin star infor 6kade krav pa att samla
in och rapportera hallbarhetsdata enligt komplexa regelverk som CSRD. Misslyckande med
att uppfylla dessa krav kan leda till sanktioner, férlorade affarer och forsdmrat rykte. Dessa
foretag saknar ofta resurser, tillracklig IT-infrastruktur och kompetens inom hallbarhet. Utéver
regelverken forvantar sig kunder, investerare och andra intressenter 6kad transparens, vilket
gor det svart for underleverantérerna att méta kraven samtidigt som de optimerar sin
verksamhet.

Losning

ICONSOF:s SaaS-plattform, The Cards, ar utvecklad for att méta hallbarhetskrav genom att
férenkla rapportering och sakerstalla regelefterlevnad for féretag i tillverkningsindustrin.
Plattformen ar anvandarvanlig, visuellt organiserad och hamtar information direkt fran EU:s
officiella kallor.

ICONSOF vidareutvecklar nu The Cards till en vertikaliserad Al-agent som ar anpassad for
att specifikt hantera hallbarhetsdata inom tillverknings- och fordonsindustrin. Detta mojliggor
minimerad administration relaterat till requlatoriska krav, optimerar resursanvandning for
foretagen och vagleder om férbattringsatgarder. Den automatiserar insamling och analys av
hallbarhetsdata fran interna och externa kallor, med sarskilt fokus pa branschspecifika krav
och behov.

Ett viktigt steg i denna utveckling ar ett pagadende Vinnova-projekt tillsammans med
Fordonskomponentsgruppen (FKG) och fyra medlemsféretag. Projektet syftar till att utveckla
en samarbetsplattform som underlattar horisontell integration och informationsutbyte mellan
aktorer i leveranskedjan. Detta projekt ar en integrerad del av ICONSOF:s arbete med att
lagga grunden fér den unika vertikaliserade Al-agenten, genom att samla in kritisk data och
skapa starka samarbetsformagor for att méta branschspecifika behov.

Affarsmodell
ICONSOF:s affarsmodell ar prenumerationsbaserad (SaaS-modell) med majlighet till
tilaggsmoduler och konsulttjanster. Erbjudandet delas upp i olika nivaer:

e Basniva: For enskilda anvandare.

e Business och Enterprise: For mindre till stora féretag.

e Tillaggsmoduler: Automatisering, integrationer och anpassning av data.
Kunderna betalar manatliga abonnemangsavgifter med méjlighet till stéd fér kringliggande
konsulttjanster och utbildning. Affarsmodellen kommer att utvecklas i takt med att
Al-funktionerna blir mer centraliserade.

Marknad

ICONSOF:s primara marknad ar underleverantorer till fordons- och tillverkningsindustrin i
EU:s industriella regioner. Bara baserat pa regelverket CSRD sa paverkas direkt cirka 50
000 foretag och indirekt éver 3 miljoner foretag i EU.


https://www.iconsof.se/
https://sv.thecards.eu/

e Total Addressable Market (TAM): 200 miljarder SEK
(hallbarhetsrapporteringsmjukvara i EU).

e Serviceable Addressable Market (SAM): 18 miljarder SEK (tillverkande bolag pa
malmarknader).

e Serviceable Obtainable Market (SOM): 400 miljoner SEK (initialt fokus pa Sverige
och Norden).

De initiala malmarknaderna inkluderar Norden och EU:s industriella karnregioner.



GoalGuide

Hemsida: https://www.goalguide.se/

Problem

Chefen inom offentlig sektor lagger alltmer tid pa administrativa och dokumenterade
arbetsuppgifter snarare an att tilsammans med medarbetarna férbattra och utveckla
verksamheten och darmed bidra till morgondagens offentliga sektor.

Idag ar verksamhetsplanering ett obligatoriskt och aterkommande arbete som ofta beskrivs
som tidskravande, ineffektivt och trakigt. Var uppskattning (baserat pa 15 ars arbete med
dessa processer inom den offentliga sektorn) ar att en chef lagger ca 40 arbetstimmar pa
detta arbete idag. Ett arbete som innefattar nuladges- och omvarldsanalyser, workshops
tilsammans med medarbetare, ta fram presentationsmaterial tex PowerPoint.

Resultatet ar ofta en verksamhetsplan som ar otydlig, svar att kommunicera och som har en
svag férankring fran de som ska utfora arbetet.

GoalGuide vill gora det enkelt fér chefer inom den offentliga sektorn att verksamhetsplanera
som ett proffs.

Losning
GoalGuide’s Al-drivna SaaS-tjanst erbjuder ett intelligent och interaktivt digitalt stéd som kan
na och stdédja manga chefer till en lag kostnad.

| var digitala workshop guidar vi teamet fran anpassad omvarldsbevakning till en
skraddarsydd malbild, med en plan som ar enkel att félja upp.

e Framgangsfaktorer ar nycklar till positiv utveckling, som ger er inspiration och hjalper
er att bestimma vad det kommande arbetet ska fokusera pa.
Utmaningarna beskriver nulaget och var méjligheten till férbattring finns idag.
Mal bestdmmer i stora drag vart ni vill na. | nasta steg bestdmmer ni vad som ska
géras for att ni ska na era mal.

e Actions ar de atgarder som ni planerar att vidta for att na eras mal. Beskriv vad som
ska goras, och nar det ska vara gjort.
En talande vision sammanfattar var ni vill na.
Med en beréattelse kan ni fortydliga vad som hander nar ni har natt era mal.
Exportera en plan som du kan dela med ditt team eller andra intressenter. Valj sjalv
vilket innehall du vill lyfta fram och vilket format du vill exportera i.

Det chefer behoéver ar vagledning i form av metodik och arbetsstruktur, de vill ha exempel pa
hur andra liknande verksamheter arbetar och hanterar liknande utmaningar, de vill kunna
kommunicera om sin verksamhet och dess forutsattningar. Utan forberedelser kan chefen
(tillsammans med medarbetarna) ge sig ut pa en rolig och kreativ resa for att identifiera
framgangsfaktorer och utmaningar och darefter konkretisera dessa i relevanta mal pc action
for den specifika verksamheten. Slutresultaten ar ett skraddarsytt kommunikationsmaterial


https://www.goalguide.se/

som ar enkelt att kommunicera och enkelt att félja upp. Hela arbetet kan gbéras under en
timme men genererar en kvalitativ och inspirerande verksamhetsplan.

Affarsmodell
Initial marknad ar chefer inom den offentliga sektorn. 291 kommuner, 21 regioner och ca 350
statliga verksamheter.

Upphandlas av offentliga verksamheter. Levereras som en SaaS-tjanst med arsabonnemang
a 2 000 kr per licens/anvandare.

Marknad
Pre sale (2025/2026) Fullskalig produkt (2026-2027) Fullskalig produkt 2030 2>
Kommun Kommun Potentiell licensférsiljning: 20 000 licenser
Halmstad Kommun - Sektor utbildning Gateborg Stad: 2 000 chefer
Halmstad Kommun Stockholm Stad: 1 600 chefer Licenskostnad 2 000 kr
Kungsbacka Kommun Malmé Stad: 1 600 chefer
Varberg Kommun Omséttning: 40 mkr.
Falkenberg Kommun Region
Hylte Kommun Vastra Gotalandsregionen: 2 000 chefer
Laholm Kommun Region Stockholm: 2 000 chefer
Region Skdne: 2 000 chefer
Region
Region Halland Statliga myndigheter

Arbetsférmedlingen: 700 chefer
Potentiell licensférséljning: ca 1 750 licenser Skatteverket: 600 chefer

Farsakringskassan: 500 chefer
Licenskostnad 1 500 kr (500 kr rabatt)

Potentiell licensforsiljning: ca 13 000

Omséttning: 2,6 Mkr licenser
Licenskostnad 2 000 kr

Omséttning: 26 Mkr



Tailpal

Hemsida: https://www.tailpal.app/

Problem

Hund- och kattdgare har manga dokument och datum som de behdéver halla reda pa. De
flesta hundagare har en pappersparm dar de férsdker samla viktig information om sitt
husdjur, men det hander anda ofta med att de fragar sigsjalva eller nagon annan i familjen
"Var ar parmen/vaccinationskortet?" eller "Har jag med mig parmen?!" nar de ska ivag till tex
veterinarkliniken eller ut och resa.

Ett annat problem ar att veterinarjournaler inte ar tillgangliga for djuragaren eller andra
veterinarkliniker. Om djuragare 6nskar fa veterinarjournalen efter ett besok sa far man det
som en pdf i ett mail eller pa ett papper. Om andra veterinarkliniker behdver journalen maste
de kontakta den andra kliniken och fa journalen dverskickad; under férutsattning att den
ursprungliga kliniken har éppet och har tid att skicka journalen. Detta kan resultera i en risk
for husdjurets halsa, 6kade kostnader och onddigt lidande.

Losning

TailPal forenklar livet for hund- och kattadgare genom att erbjuda en digital plattform som
samlar all information i en mobilapp. Genom samarbeten och digitala integrationer hdmtas
djuret ID-uppgifter, vaccinationer och veterinarjournaler digitalt direkt fran kallorna.
Anvandare av tjansten kan dven manuellt logga halsodata om husdjuret, lagga in
paminnelser om viktiga datum och anmala hunden/katten férsvunnen eller rapportera
upphittade husdjur. Husdjursagaren kan ocksa valja att dela all information med tex familj
och vanner for ett tryggare och enklare liv.

Affarsmodell

B2C — Hund- och kattagare betalar 299kr/ar for tjansten. Om de vill ha méjlighet att dela
informationen om sitt/sina djur med andra sa betalar de ett tillagg pa 100kr/ar, dvs max
399kr/ar oavsett hur manga husdjur de har eller hur manga de delar informationen med. Vi
har medvetet lagt oss lagt for att attrahera en bred massa. | kommande
versioner/kommande funktionalitet kommer det finnas tilldggsfunktioner som kommer kosta
att anvanda per gang eller att lasa upp.

B2B — Planer pa B2B gentemot veterinarkliniker, férsakringsbolag, Svenska Kennelklubben
m.m. finns, men forst ska husdjursagarna in.

Marknad

TailPal gar att salja in till hund- och kattégare i de flesta av varldens lander som ser hundar
och katter som familjemedlemmar. Digitaliseringen inom husdjursbranschen slapar efter,
men har borjat rora pa sig de senaste tva aren. Det finns nagra konkurrerande tjanster i
Europa, men annu ingen som ar integrerad mot veterinarkliniker sdsom TailPal ar och som
har ett sa brett funktionspaket som TailPal har. Det finns en liknande tjanst i Sverige dar
anvandare far lagga in all information sjalva helt manuellt och nagra férsakringsbolag har
borjat erbjuda tjanster for att logga halsodata om husdjuren.
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